HUNYADI GHEORGHE LUCIAN

Profesor Curs Administrator Imobile - SC Profesional PN SRL

Din Sibiu

Date contact

Email: lucian.hunyadi@gmail.com Tel: +

Despre mine

Sunt o persoand sociabild, activa si perseverentd, economist licentiat cu o experienta de peste 20 de ani in conducerea
echipelor si managementul societatilor comerciale, atat in calitate de manager cét si de administrator al propriilor firme, in
domeniile vanzari pharma si administrare imobile.

Experienta profesionala

Experientd pe Educatie / Training / Arte: 5 luni

departamente Administrativ / Logistic&: 6 ani si 1 lun&
Merchandising / Promoteri: 3 luni
Vanzari: 13 ani si 5 luni

Sep 2021 - prezent Profesor Curs Administrator Imobile - SC Profesional PN SRL
5 luni Sibiu | Educatie / Training / Arte | Administratie / Sector Public

Sustinerea Cursului "Administrator de Condominii" in vederea formérii viitorilor administratori de imobile, cu
accent pe familiarizarea acestora cu rigorile legii 196/2018 si pregatirea lor cu privire la aspectele practice ale
acestei meserii.

Abilitati si competente dobéandite:
Comunicare, metodica predarii, predare, pedagogice, educatie formare

Aug 2021 - prezent Fondator - Administrator Societate - Residential Garden Srl
6 luni Sibiu | Administrativ / Logistica | Prestari servicii

Coordonarea echipei responsabile cu administrarea condominiiler prin intretinerea spatiilor verzi - tunderea
gazoanelor, toaletarea arbustilor si efectuarea tuturor operatiunilor de ingrijire peisagistica.

lan 2016 - prezent Fondator - Administrator Societate - Residential Condominium Srl
6 anisi 1 luna Sibiu | Administrativ / Logistica | Imobiliara

Administrarea imobilelor pe baza de contract - administrarea asociatilor de proprietari.

Asigurarea contabilitatii primare si a managementului financiar al acestora.

Gestionarea relatiilor cu furnizorii de utilititi si de alte servicii necesare intretinerii, reparérii si imbunatatirii
proprietétii private comune a proprietarilor.

Asigurarea si organizarea operatiunilor de casierie si gestionarea aplicatiei E-bloc, dedicata proprietarilor.
Administrarea, repararea, conservarea si modernizarea imobilelor.

Realizari: Cresterea numarului de blocuri administrate de la 5 blocuri in anul 2016 la peste 340 de blocuri in
prezent pe raza oraselor Sibiu si Cisnédie precum si a comunei Selimbér, insuménd peste 5000 de familii.

Abilitati si competente dobéndite:
administrare baze date, administrarea afacerii, organizatorice
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Mai 2014 - Oct 2016
2 ani si 6 luni

Apr 2010 - Mai 2014
4 ani si 2 luni

Mai 2005 - Mar 2010
4 anisi 11 luni

lan 2004 - Mai 2005
1 an sib luni
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Director Vanzari - Roserv Pharma Srl
Galati | Vanzari | Farma

Coordonarea echipei nationale de vanzéri si indeplinirea targetelor lunare si anuale.

Realizéri :

Exlinderea companiei de la 6 judete la acoperire nationalé si cresterea numarului de clienti cu peste 600 de
unitati noi.

Cresterea cifrei de afaceri a companiei de la 1.000.000 RON la peste 4.500.000 RON in decurs de 1 an de
zile.

Abilitdti si competente dobandite:
Sales Management, Managementul echipei

Director Vanzari - AC HELCOR Pharma

Baia Mare | Vanzari | Farma

Planificarea, monitorizarea si controlul echipei de vanzéri a companiei, formate din Area Sales Manageri,
reprezentanti de vanzdri, reprezentanti medicali, telesales-i, precum si din personalul suport - farmacisti,
gestionari si livratori.

Negocierea contractelor si intretinerea relatiilor cu clientii mari ai companiei, in primul rand cu marii distribuitori
dar si cu lanturile de farmacii si farmacile mai mari de pe anumite zone.

Conceperea strategiei de vanzari si incasari, a campaniilor si concursurilor cu caracter lunar sau trimestrial, in
vederea indeplinirii obiectivelor trasate de catre conducerea companiei.

Pregatirea si evaluarea echipei prin realizarea de training-uri in cadrul sedintelor de vanzéri.

Managementul echipei de vanzari prin realizarea tuturor interviurilor de angajare in cadrul departamentului
condus.

Stimularea permanenta a echipei, prin aplicarea unei grile de salarizare motivante si prin initierea unor
concursuri lunare ce au drept scop crearea competitiei in interiorul echipei.

Rezultate: Dublarea cifrei de afaceri si imbunétatirea majora a casflow-ului societétii, prin cresterea
exponentiald a vanzarilor cu plata pe loc, in detrimentul celor la termen.

Abilitati si competente dobandite:
Sales Management, Managementul echipei, cursuri vanzari comunicare

Area Sales Manager - AC HELCOR Pharma
Sibiu | Vanzari | Farma

Planificarea, monitorizarea si controlul unei echipe formate din reprezentanti vanzari, reprezentati medicali,
soferi livratori si telesales.

Responsabilitati privind implementarea strategiei si politicii comerciale a companiei in teritoriu, realizarea
targetelor lunare, trimestriale si anuale de vanzari si incaséri.

Dezvoltarea retelei de clienti.

Sustinerea echipei de vanzari prin vizite comune la clienti, pentru crearea si consolidarea unei imagini pozitive
a companiei.

Zona Arondaté Agentiei Sibiu - judetele: Sibiu, Alba, Bragov, Covasna, Harghita, Valcea, Arges.

Abilitati si competente dobandite:
Sales Management, Team Management, Managementul echipei

Reprezentant Vanzari - AC HELCOR Pharma

Sibiu | Vanzari | Farma

Promovarea si vanzarea produselor din portofoliu.

Dezvoltarea retelei de clienti si indeplinirea obiectivelor lunare.

Zona arondaté: jud. Alba, jud. Brasov, jud. Covasna, jud. Harghita.

Abilitati si competente dobandite:

comunicare relationare, vanzare negociere contracte, tehnici negociere vanzare, cursuri vanzari comunicare
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lun 2003 - lan 2004

8 luni

Mar 2003 - Mai 2003
3 luni

Educatie

2002 - 2006

1997 - 2001

Abilitati

Abilitati generale

Reprezentant Véanzari - METALCAR SA - unic distribuitor al produselor PEPSI si PRIGAT in
judetul Sibiu, (Romania)
Sibiu | Vanzari | Comert / Retail

Crearea, mentinerea si dezvoltarea relatiei cu clientii din zona arondata, avand drept scop realizarea
targetelor lunare de vanzari si incaséri.

Abilitdti si competente dobandite:
Vanzari directe, comunicare relationare, publicitate promovare, negociere vanzare, vanzare negociere
contracte, vanzari produse servicii, tehnici negociere vanzare, cursuri vanzari comunicare

Merchendiser - HBC Coca-Cola Romania
Sibiu | Merchandising / Promoteri | Comert / Retail

Mercantizarea locatiilor alocate in vederea promovérii produselor companiei.

Abilitati si competente dobéndite:
Team work, comunicare relationare

Facultate - Universitarea Lucian Blaga - Facultatea de Stiinte Economice
Economia Comertului Turismului si Serviciilor | Sibiu

Frecventa - la zi si fara taxa.

Colegiu / Studii postliceale - Colegiul National David Prodan
Economic; sectia Finante - Contabilitate | Cugir

Management, Perseverenta, Proactivitate, Integritate

Limbi straine

engleza - Mediu

Alte informatii

Hobby-uri

Sportul, lectura, lesiri in natura

Premii si Distinctii

Multiple premii obtinute in concursurile judetene, regionale si nationale de judo, la care am participat pana la varsta de 19 ani.

dobandit in lan 2000

Permis de conducere

Categoria: B / dobandit in: 13 mai 2002
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